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本日のポイント



営業管理っていろいろ必要だけど、見
積管理ができれば、目的の60%位達
成できるんじゃない？



実は見積管理だけで
最小構成の営業管理が実現可能

顧客マスタが
蓄積する

案件ステータス管
理が可能

承認管理とフォ
ローが可能

人が辞めても情報
が残る

見積の自動出力
が可能

統制強化



営業管理を「見積管理から始める」
３大メリット



3大メリット

はじめやすさ

定着しやすさ

拡張しやすさ



3大メリット

はじめやすさ

フォーマットと承認プロセスだけ決めればすぐ営業部隊だけですぐ始
めることができます。見積書が自動で作成できるので営業メンバー
にも喜んで使って頂けます。
また、クラウドプラットフォームのkintone上で動くので、高価なサー
バーの購入、手間のかかる環境保守の必要はありません。



3大メリット

システムで承認した見積以外は会社として認めないルールにするこ
とで、定着をはかります。

最初は強制でもデータが蓄積されれば、営業メンバーにもその価値
を実感して頂けると考えます。

定着しやすさ



3大メリット

定着後に、より詳細の進捗管理をしたり、受注時に販売在庫管
理システムとつなげたりと拡張がしやすい仕組みです。

拡張しやすさ



システム紹介



システム紹介

EXCEL見積もりをシステムに統合

見積ステータスの管理

見積書出力の自動化



システム紹介

EXCEL見積もりをシステムに統合

社員皆が、現在・過去含めて、同じ、見積履歴にア
クセスできる様になります。システム上での見積に
ついてのコメントによる相談が可能です。



システム紹介



システム紹介

発行した見積もりに対して、「見積発行」「受注」「失
注」のステータスを把握することができます。

見積ステータスの管理



システム紹介



システム紹介

kintoneアプリで入力した情報を、お客様独自のエク
セルレイアウトで出力することが可能です。

見積書出力の自動化



システム紹介



デモ



ありがとうございました！
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