
微信を使って
営業部の業務改善！！
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⾃⼰紹介
• テンシンネットワーク北京
• Officeのネットワーク保守
（拠点：上海、北京）

• 北京市在住。（昔は上海）
• 中国は2011年〜
• 元サイボウズ中国社員
• 微信とkintone連携開発



前回に続き、微信とkintone連携



営業部の永遠のテーマ

名刺



営業部あるある：その①

• 展⽰会、セミナーが終わった。

その後の営業フォローは？
獲得した名刺有効活⽤されてるの？

埋もれた⼤量の名刺



営業部あるある：その②

• 頼りにしていた社員が突然の退職。

•個⼈管理だった名刺

何も残っていない

顧客との関係途絶えた



営業部あるある：その③

名刺を真⾯⽬にシステムやEXCELに

登録してくれない。
システム運⽤が遅れる。

メンドクサイ 後回し



結果

機会損失
営業フォロー未対応
引き継ぎ漏れ
システム運⽤の遅れ



解決⽅法：これを使います。



微信で写真を撮るだけ

連携

名刺情報がkintoneへ



⾮常好！



実際画⾯



万が⼀、紛失しても⼤丈夫



利⽤⽤途が広がる広がる

商談報告

案件管理

⾒積管理

クレーム管理



期待できる効果
• 新規営業のチャンスが拡がる
• ⽣産性が劇的にあがる
• kintoneの利⽤が進む
• 会社のみんなで共有できる



お求めやすく仕上げました

⽉額 元
名刺スキャンする⼈に制限なし

004



90⽇前から正式リリース

まだまだ増えそう



企業版の微信だから安⼼。
• 許可した特定メンバーのみ利⽤可能。
• 使⽤者は慣れた微信画⾯。
• 説明もラク。



ご静聴ありがとうございました。


